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Habitat

du Nord
——

Bailleur social, Habitat du Nord se donne pour mission d’apporter une solution logement pour tous, en location et en
accession. Fort d’un patrimoine de plus de 10 000 logements et équivalents, Habitat du Nord est présent sur
I’ensemble du territoire des Hauts-de-France. Habitat du Nord, Logis Métropole, Sambre Avesnois Immobilier et

Espace Habitat forment Mon Abri groupe, un acteur incontournable du logement social en Hauts-de-France,

Ardennes et Marne (630 collaborateurs, 45 500 logements sur 290 communes et 96 000 personnes logées).

CDD 3 mois

Temps plein
37h/semaine + RTT

Statut :
G3

Salaire :
Selon expérience

Posté basé a :
Saint Pol Sur Mer

Avantages :

13¢ mois

Prime vacances
Intéressement
Titres restaurant
Mutuelle

Horaires variables

Candidature a adresser a :

Habitat du Nord

Siege social

10 rue du Vaisseau
59650 Villeneuve d’Ascq

Ou par mail :
m.vanhulle@habitatdunord.fr

Habitat du Nord - Siége social
10 rue du Vaisseau
59 650 Villeneuve d’Ascq

Habitat du Nord recherche un(e) :
COMMERCIAL(E) D’ATTRIBUTION

PROFESSIONNELLEMENT VOUS SOUHAITEZ :

Etre intégré au Pole Commercial en contribuant a la remise en location des
logements et a la diminution de la vacance en proposant des candidats
aux commissions d’agrément et d’attribution, en adéquation avec les
conventions de réservation et dans le respect des objectifs de mixité
sociale. Plus précisément, il s’agit de :

- Analyser la situation personnelle du prospect en conciliant aux
mieux les intéréts des candidats et ceux de U’entreprise.

- Favoriser les parcours résidentiels.

- Participer au repérage des demandeurs relevant d’un contingent.

- Mener, au besoin, les entretiens découverte et reglementaires.

- Collecter et assurer le controle de conformité des piéces
justificatives.

- Veiller au respect de la réglementation en matiere d’instruction,
d’attribution et de demandes en délais dépassés.

- Démarcher les partenaires réservataires et municipalités et
entretenir les relations partenariales.

- Etre force de proposition pour la commercialisation des logements

VOUS VOUS RECONNAISSEZ QUAND NOUS VOUS PARLONS DE :

De formation Bac+2 en filiere immobiliere ou commerciale, vos
qualités relationnelles sont un atout pour la conquéte et la
fidélisation de la clientele.

Votre capacité a gérer les priorités ainsi que votre sens de
’organisation et de |’adaptation vous permettront de vous épanouir
dans vos missions.

La maitrise des outils informatiques et la Permis B sont
indispensables.

Habitat du Nord est membre de :

“Mon Abri




